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Il mercato del superbonus. Banche e utilities
alleate conibig della consulenza, associazioni
e artigiani con i Caf. Mancano mini network

Assistenza

e visti sul 110%,
1 piccoli studi
non fanno rete

Acuradi
Adriano Lovera

Isuperbonusal 10%égiaunvolano
perimpreseeprofessionisticoinvolti.
Ildatoemergedalle fontipitidiverse:
unanotadell'Ordinedegliingegneri
diFirenzedipochigiornifa,adesem-
pio, testimonia un vero ¢ proprio
boomdellerichiestedisopralluogo, tan-
toche &stato creato un elenco dei pro-
fessionisti esperti in materia, a uso di
amministratorieproprietari,congiéol-
tre cento nomi. Mentre il comparatore
Facile.it, spulciandotraidati Unionca-
mere, hamessoinlucelanascitadiquasi
smila nuove imprese edili tra luglio e
settembre, inbuonaparteindividualie
deditea impiantistica e infissi, sorte in
prospettiva delle commesse derivanti
dalbeneficio fiscale.
Sonodellapartitaancheifiscalisti, co-
mecommerdialistieconsulentidellavoro,
chiamatiariepilogarelacompletezzadella
documentazioneeapporreilvistodicon-
formita, mautiliperunaconsulenzafisca-
ledurantetuttiglistepdellaborosoiter.
Eppure, sul mercato, i contorni di
questa attivita tributaria sembrano
prendereunaconnotazioneaduepoli:
igrandisialleanoconigrandi, mentrei
piccoli, al momento, restano pitittosto
polverizzati,inattesamagaridiqualche
iniziativa di coordinamento, che po-
trebbearrivaredagliOrdiniterritoriali.

Gliaccordi

Allatavoladelsuperbonus, infatti, siso-
nosedutidicorsaiprincipaligruppiita-
liani tra banche, utilities, societa del-
I'energia, cheoltreacomprareil credito,
propongonounpacchettocompletoca-
pace digestire ogniaspetto, compreso
I'espletamento della parte fiscale e dei
visti di conformita. Lascelta éricaduta
suibigdellaconsulenza.Soloper citare
qualche esempio, Deloitte & partner di
IntesaSanpaolo e di Crédit Agricole.
Unicredit, invece, ha optato per il
networkdiPwcTls. EniGase Luce, con
lasuasoluzione “Cappottomio”, siav-
valediHarley&Dikkinson. Lamultiutili-
tylrensiaffidaaErnst&Young, mentre
Banco Bpm collabora con Kpmg. Una
strategiachehasenso, perlapraticitadi
avereunpartnerunico, maancheperun

aspettocruciale:latracciabilita. Legrandi
impresedellaconsulenzaarchivianosu
piattaforme informatiche le pratiche
svolteconil partnerchesiaccollail cre-
dito, Unamoledidocumentiprontiaes-
sere recuperati conunclick, ognivolta
chel’Eneaole Entrate dovessero“bus-
sare” perdeicontrolli.
Sulfronteopposto,delcoinvolgimen-
todisingolifiscalistiopiccolistudiall'in-
ternodiaccordiquadro, finorasi¢mosso
poco.Leassociazioni dicategoriadiim-
preseeartigiani,daCnaaConfartigiana-
to,stanno promuovendoreti, piattafor-
meoanchesolosportellidiassistenzache
seguonotuttoliterdel superbonus,com-
presoilvisto di conformita. Mapitiche i
professionisti del territorio, sfruttano i
Cafdel propriocircuito. Forseanche per
questogliaccordiconibigdellaconsulen-
zahannocreatoqualchemalumore. L'as-
sociazione dei giovani commercialisti,
Ungdcec,hamessoinguardia, inunco-
municato,daduepotenzialirischi: taglia-
refuoriipiccolieareareunacorsaalibas-
sodegli onorari:d necessarioun inter-
vento mirato che stabilisca parametri
ugualipertuttiperilcalcolodeglionorari,
cosicome éstato fatto conl'indicazione
deiprezzariopere/materiali».

Icompensi
Epocoplausibileuninterventolegistativo
diretto, essendo le tariffe abrogate dal
2012.Cisonodeiriferimenti,questosi.La
Fondazione dei commercialisti nel suo
documentosul superbonussuggeriscedi
orientarsi secondo i parametri del Dm
140/2012,cheindicaaliquoternassimee
minime, calcolatesul valorecomplessivo
dellepratiche, siaper!'incaricodiistrutto-
riasiaperilvistodiconformita. Ibigdella
consulenzahannosenzaltrolapossibilita
diessereconcorrenzialirispettoaquesti
paletti. Masaradifficilesaperio: nellepro-
posteaforfaitnonéilcondominio/priva-
toapagarelaparcelladelvistodiconfor-
mita, malattivitarientranellaccordoge-
neraletraipartmer. Dapartedel Governo,
silavoraperlaprorogadell'agevolazione
oltre il 2021 € questo sicuramente allar-
gherala“torta”. Maeevidente cheeven-
tualiretidiprofessionistiostudiassociati,
magari con l'aiuto degli Ordini, hanno
maggiorichance diritagliarsiunafetta.
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La selezione

Elenchi dei contractor ancora aperti
per tutte le professioni tecniche

eigrandiaccordinazionali
rischiano dilasciarele bri-
ciole ai professionisti di
ambito fiscale, le possibili-
tasiampliano invece perquellitec-
nici, come ingegneri, architetti, pe-
riti e geometri. Su questo versante,
imprese dell’edilizia, utility e, in
qualche casoanche le associazioni
di categoria, come ad esempio la
Cna, stanno cercando di creare reti
chemettano insieme team allargati
di artigiani e professionisti, sempre
conl'obiettivo di fondo di offrire al
cliente finale un referente unico.
Traquesti esempi ¢’e Iren, mul-
tiutility radicata soprattutto in Pie-
monte, Liguria ed Emilia Romagna,
ma che offre la propria soluzione
per il superbonus in tutto il Paese
attraverso le controllate Iren Mer-
cato (perabitazioni singole e picco-
lissimi edifici) e Iren Smart Solu~
tions (per gliimmobili conalmeno
4 unita abitative). «Per gli aspetti
tecnici, che vanno dalla progetta-
zione, allasicurezza in cantiere, fi-
noallarealizzazione deilavorie alle

asseverazioni, ciavvaliamodiuna
rete locale di professionisti, come
ingegneri, architetti, geometri, e
partner tra cui aziende edili, im-
piantisti termici ed elettricisti. E
stiamoallargando ilnumero, vista
laforte richiesta» testimonia Dona-
tella Davoli, direttore generale di
Iren Smart Solutions.

Come vengono selezionati? «In
alcuni casi, sfruttiamo il tramite
delle associazioni di categoria ter-
ritoriali, oppure valutiamo i no-
minativi di professionisti e im-
prese che hanno gia avuto colla-
borazioniconiclienti. In tuttiica-
si, li esaminiamo seguendo alcuni
criteri imprescindibili, come pos-
sedereirequisiti previsti perleg-
ge, I'assenza di interdizioni legali,
I'esperienza maturata sullariqua-
lificazione energetica e la capacita
organizzativa».

Per quanto riguarda gli aspetti
fiscali, compresoil visto di confor-
mita, anche Iren Smart Solutions si
appoggiaaun partner unico di con-
sulenza, Ernst & Young.

Un'altra utility ad aver appena
annunciato la creazione del suo
network e Italgas, che si presenta
come general contractor tramite il
nuovo brand, Savegas. «Il gruppo
coinvolgerailiberi professionistie
le Pmiche operano su tutto il terri-
torio nazionale, selezionandoli tra
ipiuqualificati e idonei, anche ac-
cettando progetti proposti dalle
stesse aziende» silegge in una nota.

Unaltro esempio direte nasce da
unasocietd impegnata nelle rinno-
vabili e nellariqualificazione ener-
geticadegli edifici, Energy Italy, che
hasedelegale in provinciadi Vero-
namaoperaintuttaltaliae hacrea-
to il network “Energy RE” per se-
guire il superbonus. Alla rete hanno
giaaderitooltre 180 imprese edilie
oltre 350 professionisti (ingegneri,
architetti, geometri) coordinatida
un comitato tecnico costituito da
ingegneri specializzati. La rete &
ancora in fase di espansione, spe-
cialmente in alcune Regioni del
Centro e del Sud.
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